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Wer ist BayStartUP?



BayStartUP Aktivitidten im Uberblick BayStartUsY)

L3

Businessplan Ausbildung Investoren- Industrie-
Wettbewerbe Coaching netzwerk kooperationen

Netzwerk und Navigation im bayerischen Startup-Okosystem
fur Startups, Investoren und Unternehmen




No Equity, no Fee: Moglich durch Sponsoren und BayStart
offentliche Forderung

Forderbank
Bayern

DIEHL Ventures

EXIST | Existenzgriindungen aus der
Wissenschaft

High-Tech Griinderfonds

MLP Finanzberatung
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IA\VNE T siica BayBG.dui
.
__ D)
NURNBERG 4 MESSE ODDO BHF

MVI Promind

Osborne Clarke

Pape & Co.
Steuerberatung und Wirtschaftspriifung

Steuerteam Landsberg | Miinchen
Steuerberatung und Wirtschaftspriifung

Bayern Kapital =

Venture Capital flir Bayern

Rodl & Partner

Weickmann & Weickmann
Patent- und Rechtsanwalte

Winter Brand|
Patent- und Rechtsanwaltskanzlei

zealaxx

Fordervereine Innovatives Unternehmertum
Nordbayern und Sudbayern e.V.

Grunderland
Bayern

Bayerisches Staatsministerium fir
Wirtschaft, Landesentwicklung und Energie

Gefordert durch
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GroBtes Investoren-Netzwerk Europas BayStartUP’

* Mehr als 400 private Investoren, Giber 200 institutionelle Kapitalgeber

Fur Startups und junge Unternehmen: Fiir private oder institutionelle Investoren:
— Vorbereitung auf Beteiligungsfinanzierung: — Qualifizierter Dealflow
Finanzierungsstrategie, Unterlagen, Pitch-Training . Exklusive monatliche Business Angel Meetings und
— aktive Vorstellung bei passenden Investoren weitere Veranstaltungen
— Primar Seed- und A-Runden Finanzierungen, — Online-Vorstellungen von Startups

Folgerunden gelegentlich — Bayerische Venture Capital-Akademie fiir neue

— Abrundung durch Férdermittel, Darlehen etc. Investoren



GrofB3er Dealflow und dauerhafte BayStartupY)
Begleitung der Teams

Startups p.a.

betreute Startups p.a.

~ 1 3 0—1 5 0 Startups vorgestellt p.a.

Startups finanziert p.a.

50-60

Startups



Erfolgreiche Finanzierungen aktiv betreuter

Startups seit 2015 bis 2022
449

Finanzierungsrunden aktiv betreut

Business Angels,
Family Offices

VCs, offentliche
und strategische
Investoren

1 Mio. €
Offentliche Férderung

(Erhebung seit 2022)

458 Mio. €

vermitteltes Kapital

Unternehmens-Phasen

= ~ 29 9% Pre-Seed
= ~56% Seed
= ~ 159% Series A

DealgroBe

" 64 % < 1Mio. €
= 35% 1 Mio. € -5 Mio. €
= 1% >5Mio. €

v

BayStartU.

Davon Business Angels
beteiligt bei

= 41 % des Volumens
= 74 % der Deals

Private Investoren

20152016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

= Anteil des investierten Kapitals
= Anteil involvierte Deals



BayStartUP

Was finanziere ich wie?




Finanzierung im Startup-Lebenszyklus BayStartUPﬁ

Gewinn-Zone

Unternehmensphase
Verlust-Zone

Seed-Phase Startup-Phase Early Growth

Bankkredit / Darlehen
n Seed/Early Stage VCs Later Stage VCs
Finanzierungs- Business Angel
instrument

Fordermittel



BAs & VCs - Gemeinsamkeiten & Unterschiede

Business Angels

(Sehr) vermdgende Privatpersonen, oft
ehemalige Unternehmer/-innen

Ziel: Rendite & unternehmerischer Spal3
Mehrwert: Branchen- & Business-Know-how
Check: Due Diligence oft deutlich subjektiver
und personlich gepragt

Konkurrenz zu anderen Anlageformen
(Immobilien, Aktien, Oldtimer...)

Sind nicht (oder nur selten) Altruisten, Spender
Stehen nicht unter Investitionsdruck
Sind nicht von Zeitplanen abhangig

UP’

BayStart

Venture Capital-Gesellschaften

Sind Verwalter fremden Vermogens (der
Fondsinvestoren, oft auch etwas eigenem)

Ziel: Rendite in hohem MaBe

Mehrwert: Netzwerk, Ressourcen, Know-how
Check: Strenge und teils umfangreiche,
objektive Due Diligence

Sind auf Zeit (meist 10 Jahre) agierende
Investoren mit fester Fondsgrofe

Haben Investoren eine Rendite versprochen,
meist 3-4x (auch offentliche Fonds wollen kein
Geld verlieren) mit einem Portfolioansatz
Legen mit einem erfolgreichen Fonds die
Basis flir den nachsten
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BayStart

Wann ist mein Startup
Jreif”?




2/

Bootstrapping oder Finanzierung? BayStartU
Orientiert euch an typischen Entscheidungskriterien

Branche
Unicorn oder Kapitalintensiv? Ressourcen fiir Abwigung zwischen
Selbstversorgung? anstrengende Freiheit & Kapital
Viel Wettbewerb? Investorensuche
vorhanden?

Umsatze friih
moglich?

Hoher monetarer
Aufwand fiir erstes
Wachstum?



Voraussetzungen fiir VC-Runde BayStartUPﬂ

* Innovation
* Marktattraktivitat
 Profitabilitat

Profundes Geschaftskonzept,
grundsatzliche VC-Fahigkeit

» Wachstumstrategie in drei Horizonten

Vision mit ,Bodenhaftung” Tracti Beginn
* |raction zu I

 Unterlagen, Prasentationen
* Wissen Uber die VCs und ihre Portfolien (Internet!)
» Ansprache lber Dritte einplanen

Sorgfiltig vorbereiteter
~Einkaufsprozess” fiir Kapital

 Zeitbudget planen

Innere Bereitschaft fiir ,Marathon” .
« Team: Einigkeit vor der Ansprache




Eure Story im Pitch muss das Wesentliche enthalten BayStartUP4

Produkt & Technologie Ertragsmodell Markt u. Wettbewerb

Klarheit, Einzigartigkeit, Umsatze — Wer zahlt? Attraktivitat des Marktes
Nutzen Mechanik der Geldflisse Verteidigungsfahigkeit

Kundennutzen Team Ertragspotential

Kundenzielgruppe Management und/oder Eckdaten der
Alternativen fir Kunden Grindererfahrung Finanzzahlen




Due Diligence BayStartUP4

« Schwerpunkte & Dauer je nach Phase, z.B. Fokus auf Tech & Team in early stages

* Teils auch mit externer Hilfe und neutraler Betrachtung von Tech, Markt & Co.
(Kosteniibernahme seitens des Investors)

- Datenraum als Grundlage, teils basierend auf Checklisten der VCs/BAs

Technology Financial, Tax, Legal

* Vision « IP * Finanzplanung
* Geschaftsmodell « Patente * Rechtl. Grundbedingungen
* Wettbewerb & Vertrieb « Vorsprung « Cap Table (Dead equity)

* Typische Knackpunkte:

* Inhaltlich: USP, Markt, IP, PMF
- Softe Faktoren: Team, Kooperationsbereitschaft & Offenheit



Happy Bunny GmbH
gegr. 2023, 200k seed round

X *




Die Wahl des richtigen Partners wird oft ignoriert BayStartUP4

Branchen-
erfahrung

Umfang der
Berichtspflichten

Langfristiges Ziel

Engagement Netzwerk

Vertrauen in
Kultur ..
eure Vision




Prozess der Eigenkapitalakquisition BayStartUP4

mindestens 6 — 12 Monate

Eigenkapitalanalyse Definition Suche Unternehmens

Due Diligence

des Kapitalsuchenden Kapitalgeber Kapitalgeber bewertung

Kapitalbedarf: Investoren Investoren Priifungsprozess: Es gibt einen Vertragsbestandteile &
* Wie viel? eingrenzen ansprechen *Financial Wert und einen Satzungsvereinbarungen
* Wof(ir? *FondsgroBe und typ.  *Professioneller  «Legal Preis: kldren:
*Wann? Investitionsvolumen Businessplan *Business * Mittelstand: * Art der Einbringung des
*Typische *Kaltakquisition e Tax Bewahrte Methoden Kapitals
Know-how, Investitionsphase vermeiden * Technical (DCF / Multiples) * Milestones
Kontakte, etc.: « Zielbranchen . etc. *Unternehmen ohne « Bewertung
Was bendtigt das  « Know-How-Profil Historie: » Gewahrleistung
Unternehmen? Investment-Team Bauchgefihl, * Haftung
Erfahrung,

Vergleiche
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AbschlieBende Tipps & Hinweise fiirs Fundraising BayStartUP%

* Step by Step
— Sinnvollen Finanzierungsweg friih & ausfuhrlich planen, vorbereiten, abwagen

— Auch die aktuelle Marktlage bertcksichtigen und adaptieren

 Behaltet die Kontrolle

— Selbst die Kommunikation kontrollieren & mit Bedacht eine Wahl treffen, wer einsteigt

* Plant genug Zeit ein

— Prozess dauert lang & bleibt volatil — optimiert so gut wie moglich (CRM, DD),

gerne auch mit unserem Support
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Viel Erfolg!

Tobias Bladowski

Leiter Businessplan Wettbewerb Nordbayern
Start-Up-Coach

bladowski@baystartup.de



